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 Formation initiale et continue assurée.  

 Mise à disposition d’outils de prospection, d’un fichier 

commun de biens et acquéreurs et d’un progiciel  de   

travail très performant.  

 Publication des annonces sur les principaux portails de 

diffusion. 

 

 Vous êtes autonome, dynamique, rigoureux(se) et avez 

un bon sens de l’organisation. 

 Vous appréciez le contact humain, avez un esprit        

relationnel et une bonne approche commerciale. 

 Vous avez une formation de type commerciale ou       

juridique (niveau BAC + 2) 

 Vous avez un bon esprit d’équipe 

Vos missions : 
 

 Prospection de biens immobiliers et négociation en B to B auprès des acteurs 

économiques locaux (entrepreneurs, commerçants…) 

 Développement d’un portefeuille d’affaires avec une rémunération liée au   

résultat. 

 Estimations, conseils et suivis des dossiers jusqu'à la signature de l'acte de 

vente. 

 Sélection de clients, proposition de biens susceptibles de correspondre à leur 

demande et organisation de visites. 

Rejoignez notre Réseau 
Envoyez-nous votre CV + Lettre de motivation 

contact@procomm.fr 

Le profil recherché :  
 

 Les atouts du réseau :  
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