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~7|LE LOCATAIRE ou 'ACQUEREUR LE CABINET D’AFFAIRES PROCOMM

AVANT NOTRE RENCONTRE

. 7 . , . .
Vous souhaitez créer, reprendre ou investir dans un local, un commerce ou une entreprise. Prospe;:tlon et se!gctlon d. qffalres . .
Prospection de propriétaires privés et publics, par des moyens performants de contact direct ou

Vous avez choisi de bénéficier de I'accompagnement d'un professionnel spécialisé. e
Parlons en...

Prise de contact :

Réunion avec les bailleurs ou propriétaires pour découvrir les caractéristiques de leur bien et de
leurs motivations de location ou vente.

Estimation :

Evaluation de la valeur locative ou de vente des biens confiés, suivant la méthode exclusive a
PROCOMM, adaptée a la valeur du marché.

Prise de mandat :
Signature d’'un mandat de recherche des Locataires/Acquéreurs avec fixation des conditions
de la transaction.
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Phase de
SELECTION DES BIENS

Constitution du dossier du propriétaire :
AVBC QUITZ . . . Constitution d'un dossier complet sur le bien concerné (Titre de propriété, réglement de copro,
métré, photos, publicité, ...).

NOTRE PREMIERE ENTREVUE

Présentation de votre projet Etude de faisabhilité
= -
Business Model - Business Plan. e Etude des documents

Etude de marché -4 g Découverte Mandat X e GIEE e Sélection et
’ g =2 de vot - —>| de recherche présentation
Prévisionnels d’activité et de trésorerie. = § © votre proje de biens ) Etude des éléments des affaires

Etude des solutions financiéres. =) économiques

Structure juridique. et financiers

REALISATION DE L'OPERATION

Visites :

Nous vous accompagnerons dans la visite des biens sélectionnés. Organisation des visites :

y . , Nous mettrons en place la visite des biens suivant vos disponibilités.
L'offre de location ou d’achat :

Vous nous soumettrez votre intérét sur le bien que vous aurez retenu.
Conseils et rédaction de I'offre :

Nous vous assisterons a la rédaction de I'offre.

Phase de
TRANSACTION

Etude financiére de I'opération :
Contact avec vos conseillers éventuels.

Signature d’un compromis ou d’un bail : Rédaction du compromis ou du bail :
Réunion des pieces constitutives nécessaires a la signature du bail ou du compromis. Etude des clauses du bail ou du compromis. Conseils juridiques et fiscaux.

Finalisation du dossier :
Sollicitation d’un ou plusieurs organismes de crédit. Création de la structure juridique adaptée
a la transaction.

Finalisation du dossier :
Aide a la constitution du dossier de financement. Aide a la constitution de la société.
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Phase de
REDACTION

Signature de I’acte définitif ou du bail. Signature de I'acte définitif ou du bail.
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